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VsebinaVsebina

•• Retorika in izobraževanje Retorika in izobraževanje –– predavanjepredavanje

•• Razlike in podobnostiRazlike in podobnosti

•• Razporeditev vsebineRazporeditev vsebine

•• Sredstva prepričevanja ali jezikovna sredstvaSredstva prepričevanja ali jezikovna sredstva

•• Nebesedni nastopNebesedni nastop
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Retorika in izobraževanjeRetorika in izobraževanje

““Ta je pa dobro predaval. Kakšen retorik!”Ta je pa dobro predaval. Kakšen retorik!”
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Retorika in predavanjeRetorika in predavanje

RetorikaRetorika
••veščina prepričevanjaveščina prepričevanja

••vplivanje na ljudivplivanje na ljudi

••povedati svoje mnenjepovedati svoje mnenje

••ovreči sogovornikove ovreči sogovornikove 
trditvetrditve

CILJ: CILJ: prepričati, da prepričati, da 
sprejmejo, se odločijo, sprejmejo, se odločijo, 
spremenijo …spremenijo …

PredavanjePredavanje
••oblika posredovanja znanja oblika posredovanja znanja 
že sprejetih dejstev, teorij, že sprejetih dejstev, teorij, 
predpostavkpredpostavk

••prenos znanja ali prenos znanja ali 
informacijinformacij

CILJ: CILJ: osvojiti znanje, osvojiti znanje, 
veščine, se naučiti …veščine, se naučiti …
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Retorika in predavanjeRetorika in predavanje

Kaj ima predavatelj na razpolago? S katerimi retoričnimi elementKaj ima predavatelj na razpolago? S katerimi retoričnimi elementi i 
lahko svoje predavanje obogati?lahko svoje predavanje obogati?

BESEDNI IN NEBESEDNI ELEMENTI
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Razporeditev vsebineRazporeditev vsebine

1. Uvod1. Uvod

2. Stanje2. Stanje

((pripovedpripoved))

3. Skupni cilj3. Skupni cilj

4. Re4. Reššitevitev

((utemeljitevutemeljitev))

5. Zaklju5. Zaključčekek

((epilogepilog))

konkretna izkušnjakonkretna izkušnja
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Retorika:Retorika: Predavanje:Predavanje:

zakajzakaj
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Sredstva prepričevanjaSredstva prepričevanja

ETOS, PATOS, LOGOSETOS, PATOS, LOGOS
(potrebna: jezikovna sredstva)(potrebna: jezikovna sredstva)

ETOS (ustvariti ugled): ETOS (ustvariti ugled): 
ustvarjanje (zmanjševanje) retorične razdalje med ustvarjanje (zmanjševanje) retorične razdalje med 
predavateljem in poslušalcipredavateljem in poslušalci

doseči večje zaupanje, naklonjenost, priljubljenostdoseči večje zaupanje, naklonjenost, priljubljenost

PATOS (razgibati čustva): PATOS (razgibati čustva): 
ustvarjanje (zmanjševanje) prostorske in časovne bližine ustvarjanje (zmanjševanje) prostorske in časovne bližine 
med vsebino in poslušalcimed vsebino in poslušalci

poslušalce vključiti v vsebinoposlušalce vključiti v vsebino
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EtosEtos

““Grki so pri pripravi svojega govora upoštevali pet retoričnih Grki so pri pripravi svojega govora upoštevali pet retoričnih 

kanonov: kanonov: invencijainvencija, dispozicija, stilizacija oziroma formulacija, , dispozicija, stilizacija oziroma formulacija, 

učenje in aktualizacija. Če so želeli obvladovati aktualizacijo učenje in aktualizacija. Če so želeli obvladovati aktualizacijo 

govora, je bilo treba upoštevati in spoznati različne govora, je bilo treba upoštevati in spoznati različne topiketopike, ki so , ki so 

predstavljale pomemben del predstavljale pomemben del invencijeinvencije.”.”

RETORIČNA RETORIČNA 
RAZDALJA ?RAZDALJA ???????
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EtosEtos

““Verjetno Verjetno ste se že spraševaliste se že spraševali, kaj so uporabljali stari Grki, da so v , kaj so uporabljali stari Grki, da so v 
zgodovini retorike ustvarili tako pomembne stvaritve. Že kot zgodovini retorike ustvarili tako pomembne stvaritve. Že kot 
študent študent me je pritegnilme je pritegnil njihov način priprave govora. njihov način priprave govora. Si Si 
predstavljatepredstavljate, da se pravkar pripravljate na zelo pomemben , da se pravkar pripravljate na zelo pomemben 
govor. Kakšna bo vaša priprava? govor. Kakšna bo vaša priprava? PomislitePomislite na na precej precej 
nenaklonjenenenaklonjene poslušalce, ki jih je treba prepričati v poslušalce, ki jih je treba prepričati v tako tako 
pomembnopomembno odločitev …”odločitev …”

prva oseba ednine in prva oseba ednine in 
druga oseba množinedruga oseba množine

sedanjiksedanjik

aktivaktiv

kvalifikatorjikvalifikatorji
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PatosPatos
““Verjetno ste se že spraševali, kaj so uporabljali stari Grki, daVerjetno ste se že spraševali, kaj so uporabljali stari Grki, da so v so v 

zgodovini retorike ustvarili tako pomembne stvaritve. Že kot štuzgodovini retorike ustvarili tako pomembne stvaritve. Že kot študent dent 
me je pritegnil njihov način priprave govora. Si predstavljate, me je pritegnil njihov način priprave govora. Si predstavljate, da se da se 
pravkar pripravljate na zelo pomemben govor. pravkar pripravljate na zelo pomemben govor. Čutite napetost, morda Čutite napetost, morda 
vas skrbi, kako se bo vse skupaj izteklo? Zelo živo si predstavlvas skrbi, kako se bo vse skupaj izteklo? Zelo živo si predstavljate jate 
precej nenaklonjene poslušalce, ki zmajujejo z glavo in vam precej nenaklonjene poslušalce, ki zmajujejo z glavo in vam 
sporočajo: ‘Ne strinjamo se s tabo. Ni res, da bi s to spremembosporočajo: ‘Ne strinjamo se s tabo. Ni res, da bi s to spremembo
dosegli boljše rezultate!’dosegli boljše rezultate!’ Kako se boste pripravili? Kaj je treba najprej Kako se boste pripravili? Kaj je treba najprej 
storiti, da jih boste na koncu lažje prepričali?”storiti, da jih boste na koncu lažje prepričali?”

načelo živosti: čutno načelo živosti: čutno 
zaznamovane besedezaznamovane besede

dvogovornostdvogovornost

vprašanjavprašanja

asociiranoasociirano stanjestanje
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Nebesedni nastopNebesedni nastop

““Joj, kako je njegov nastop dinamičen. Prijetno ga je Joj, kako je njegov nastop dinamičen. Prijetno ga je 
opazovati, nikjer ni sledu monotonosti, z glasom nas opazovati, nikjer ni sledu monotonosti, z glasom nas 
zna pritegniti. Na določenih mestih pohiti, potem pa zna pritegniti. Na določenih mestih pohiti, potem pa 
spet nekoliko počaka …”spet nekoliko počaka …”
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Nebesedni nastopNebesedni nastop

kinestetikinestetiččnana frekvenca ali tretji frekvenca ali tretji 
registerregister

vizualna frekvenca ali prvi registervizualna frekvenca ali prvi register

avditivnaavditivna frekvenca ali drugi frekvenca ali drugi 
registerregister
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Nebesedni nastopNebesedni nastop

Vizualna frekvencaVizualnaVizualna frekvencafrekvenca

Glava:Glava: lega, pogledi, mimikalega, pogledi, mimika

Kretnje:Kretnje: ramenski gib; ramenski gib; vidne, nad vidne, nad 
pasom, pozitivnepasom, pozitivne: : odprta dlan, mostodprta dlan, most

DrDržža telesa:a telesa: ““trdna cvetotrdna cvetočča vazaa vaza””
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Nebesedni nastopNebesedni nastop

Avditivna frekvencaAvditivnaAvditivna frekvencafrekvenca

Glas: tempo, višina, izgovorjava, barva …

Kinestetična frekvencaKinestetiKinestetiččnana frekvencafrekvenca

Čustva: notranje doživeto
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Nebesedni nastopNebesedni nastop

AA** BB**** C       Č      DC       Č      D**

EE**** F       GF       G**** HH** I  I  

JJ**** K       LK       L** M     NM     N**

OO**** PP**** R      SR      S** ŠŠ

TT**** U        VU        V* * Z      ŽZ      Ž****
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Retorika in predavanjeRetorika in predavanje

V vsakem govorniku tiV vsakem govorniku tičči drobec pesnika in pisatelja, misleca in i drobec pesnika in pisatelja, misleca in 
igralca. igralca. (F. Vatovec)(F. Vatovec)

Trdim, da lahko povpreTrdim, da lahko povpreččen govor z moen govor z moččjo dovrjo dovrššenega nastopa enega nastopa 
ustvari boljustvari boljšši vtis, kot dovri vtis, kot dovrššena vsebina, ki ji manjka volje.ena vsebina, ki ji manjka volje.

((KvintiljanKvintiljan))

»»POETA NASCITUR, ORATOR FITPOETA NASCITUR, ORATOR FIT«« (latinski pregovor)(latinski pregovor)
(Pesnik se rodi, govornik pa naredi.)(Pesnik se rodi, govornik pa naredi.)


