POVZETKI IZ KNJIGE
RETORIKA:
uvod v govornisko vescino

Za ucence izbirnega predmeta retorika pripravila:
Dragica Brinovec



RCTOI“IkG je vescina spretnega in uspesnega govornega prepricevanja.
Tega dejstva s mora zavedati vsak govornik, ki pa mora vedno upostevati vrednote tistih,
ki jih Zeli v kaj prepri¢ati. Sele potem, ko ugotovi, kaj poslusalci od njega Zelijo in
pri¢akujejo, lahko razmisli, katere argumente bo uporabil, jih ubesedil in predstavil.
Vsak govornik se mora zavedati, da je |judi mozno prepric¢ati o Eemerkoli. Tako je grski
filozof Protagora ucil, da o vsaki stvari obstajata dve enakovredni, a naspotujoci si
mnenji. Menil je, da je merilo vseh stvari ¢lovek, vse je odvisno, kako on sam ¢ufti,
zaznava, presoja... Zato je verjel, da lahko vsako stvar ravno zaradi njene relativnosti
(relativen - tak, ki dopuséa razli¢no razumevanje, pojmovanje) povsem enakovredno
zagovarjamo. In dober govornik bi moral biti sposoben zagovarjati neko stalis¢e in mu
tudi nasprotovati, ne glede na to, ali se sam strinja ali ne. Za retoriko pravzaprav ni
pomembno, ali je neko dejanje resni¢no, pomembno je, da govornik dejanje, dogodek
ali osebo prikaze cim bolj verjetno za obcinstvo.

Slika 1: Prepricevalni trikotnik (u¢benik, str. 25)
(vsebina, govornik, poslusalci)

KAKO SE PRIPRAVITI NA GOVOR?

(Ucbenik, str. 27: MatjazZeva zgodba)



ZGRADBA GOVORA

(Kot so jo razumeli Stari Grki...)
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u Ze v stari Gréiji, kjer so prvi zaceli sistematiéno preucevati
- ' jezik in govor in Kkjer se je prav zaradi prakticnih po-
treb na sodiséih razvila teorija o retori€nih vescinah", so tako
ucitelji retorike priporocali, naj vsak govornik pri pripravi in izvedbi
svojega govora uposSteva pet korakov:

1. Odkrivanje in ustvarjanje snovi oziroma vsebine — poiskati,
kaj bomo povedali (INVENTIO)™:

v zbrati podatke, dejstva,

v oblikovati argumente,

v razmisliti. kako bomo poveéali pozornost posiusalcev,

v kaj bomo morali povedati, da nam bodo verjeli in nam zaupali ...

2. Naért in razporeditev vsebine — urediti to, kar smo nasli
(DISPOSITIO)™:

v razmisliti, kako bomo zaceli svoj govor,

v kako in kdaj bomo predstavili dejstva,

v na katerem mestu bomo zagovarjali svoje mnenje,
v kako bomo zakljucili ...

3. Ubeseditev vsebine — izbrati primerne besede, oblikovati
povedi, misli ... (ELOCUTIO)*

lzbor besed in oblikovanje nasih misli bosta odvisna predvsem od
govornega polozaja govorca, ki ga dolo¢ajo vrsta poslusalceyv, nas
namen, vsebina in oblika govora (razlicno obg&instvo namrec pri-
cakuje razlicne govore — ce Di imeli govor ob babig¢inem rojstnem
dnevu, bi gotovo govorili drugace kot pred sodolci, ki bi jih Zeleli
prepri¢ati, kaj je najboljse za Matjaza ...).

4. Spomin — zapomniti si vsebino. (MEMORIA)*

5. Udejanjanje govora — podajanje vsebine oziroma obvladati
telo, glas in ¢ustva (ACTIO oz. PRONUNTIATIO)*

Spomnili ste se uciteljevih besed in ugotovili, da je spregovoril prav
o teh korakih. Oglejmo si, kaj pet osnovnih nacel retorike pravzaprav
pomeni in kako jih lahko obviadamo.



I. Odkrivanje in ustvarjanje snovi oz. vsebine
(inventio)

1. Ugotoviti moramo, kaj se je zgodilo
Ce odgovorimo na naslednja vpraganja, bomo dobili argumente o vsaki stvari.

Govorimo o sedmih tzv. novinarskih vprasanjih: KDO, KAJ, KJE, KOMU, ZAKAJ,
KAKO, KDAJ (uébenik, str. 31).

2. Izhodis¢éna vprasanja = detektivska vprasanja

Ce bomo odgovorili na izhodi&¢na vprasanja grikega retorja Hermagora, bomo spoznali
mnenja drugih, problem bomo dosti bolje razumeli. Predvsem pa bomo sposobni oblikovati
svoje stalisCe in bomo vedeli, kaj zagovarjamo, kako naj prepri¢ujemo.

o ' Ca—— Ubenik, str. 32-34)
Hermagora*, grski retor, je za potreb(::: ucmkogltgga
: sodnega govora izdelal seznam vprasan], s katerimi si
v podobnih polozajih - pravzaprav vedn_cr in povsod -
lahko pomagamao. Najpomembnejsi so Stirje koraki, ki nas danes
e najbolj spominjajo na detektivsko delo:
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1. Se je dejanje, o katerem bomo razprav-
ljali, res zgodilo?

& Kaj konkretno se je zgodilo?
S (Na tem mestu si za razjasnitev problema

e
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lahko pomagamo s sedmimi vpraéalﬁicami:
kdo, kaj, kje, komu, zakaj. kako, kdaj.)
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2. Kako lahko to dejanje opredelimo?

Kaks$ne vrste je?

3. Kako resno je to dejanje?

Je bilo to dejanje dobro ali slabo?

4. Kaj je treba storiti?

Je treba izdelati kaksna navodila, prec_fpfse;
s katerimi bi v prihodnje razresevali ali nad-
zorovali podobne polozaje?




3. Konéna trditev

Na koncu analize svoje mnenje oblikujemo v kratko trditev. Pomembno je, da bomo svojo
trditev oblikovali tako, da bo povedek trdil ali zanikal to, kar je neposredno povezano s
problemom, o katerem bomo govorili.

4. »Zunanja« in »notranja« sredstva prepricevanja

f} } a) Zunanja sredstva (pistteis atehnoi)
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4.1 Zunanja sredstva prepricevanja

Zakoni (pravilniki, kodeksi, poslovniki, statuti ...)
Pogodbe (dokumenti, listine, oporoke ...)

Navajanja pric¢ in avtoritet

Priznanja, pridobljena z mucenjem

Prisege

Uveljavljena ali/in prevladujoéa mnenja in govorice

ocOhwN

4.2 Notranja sredstva prepricevanja

So izkljuno delo govornika in neposredno pripadajo tzv. govorniski vedcini. Ce je torej
retorika sposobnost, da v vsaki posamezni stvari najdemo razpolozljiva sredstva
prepri¢evanja, potem moramo kot govorci obvezno obvladati etos, patos in logos.
Etos in patos veljata za nerazumsko prepric¢evanje, logos pa za razumsko.



ETOS = govornik izpostavlja svojo osebnost in svoj ugled, sqaj si prizadeva, da bi mu
poslusalci verjeli in zaupali;

PATOS = govornik pri poslusalcih vzbuja custvene odzive in jih tako pridobiva za svoje
ideje;

LOGOS = pomeni uporabo razumskih argumentov. Z njimi govornik podpre in dokaze
svoje trditve, s katerimi bo poslusalce lahko preprical.

4.2.1 PATOS (Ucbenik, str. 43-53)

Ce je ustrezno uporabljen, pri bralcih izzove razli¢ne &ustvene odzive. Pri tem mora
govornik vedno upostevati oblinstvo (razli¢nim poslusalcem bo razli¢no govoril). Kako in
koliko ¢ustev bo vzbudil, pa je odvisno tudi od okolis¢in. Patos je najucinkovitejsi, Ce ga
bo govornik izraziteje uporabljal na koncu govora.

(Ucbenik, str. 43 - posredovana vsebina brez patosa; str. 44 - posredovana vsebina z
uporabo patosa)

Kako je profesor v besedilu vzbudil ustvene odzive?

-V prepricevanje je vpletel opis.

-V prijeten dogodek je vpletel manj prijetnega (konkretnost, kontrast, induktivna
metoda).

- Uporaba besednih zvez, ki so priklicale Ziv spomin ha dogodek.

- Neposreden nagovor u¢encem.

- Retori¢na vprasanja (tako je u¢ence spodbudil, da so razmisljali o vsebini).

- Dotaknil se je skupnih vrednot in poudaril skupni cilj.

- Pozval je k akciji (na koncu).

- Poleg avditivhega (slusne predstave) uposteval tudi kinesteti¢ni (besede, ki
vklju€ujejo gibanje) in vizuelni (oblutenje oz. dozivljanje vsebine) nacin.

- Profesor bi gotovo govor Se izboljsal, da bi namesto splosnih, bledih glagolov
uporabil konkretne in dodal dialog.

- (Ucbenik, str. 46)
(Ucbenik, str. 48 - prenovljena Matjazeva zgodba)

(Vaje v ucbeniku, str. 50- 53; vidno, slusno, ob&utki, gibanje + analiza teksta)

4.2.2 ETOS (ucbnik, str. 54-64)

Govornik se oblinstvu kaze v lui tistih vrednot, ki jih druzba priznava kot plemenite,
dobre, sprejemljive. Govornik Zeli na polusalce napraviti dober vtis. Pravzaprav
ustvarja tako lastno podobo, kot jo Zeli, da jo vidijo poslusalci. Etos pride najbolj do
izraza na zac¢etku govora.



Za anti¢ne govornike so veljale vrline, kot so: postenost, zanesljivost, skromnost,
pogum, razumnost, objektivnost in pravi¢nost. V Rimu pa je za idealnega moskega veljal
tisti, ki je zivel po strogih nacelih, se jedrnato izrazal in bil bolj moz dejanj kot besed.
Danes pa bi dodali Se: iskrenost, zvestobo, samozavest, komunikativnost, vztrajnost,
iznajdljivost in zdravo tekmovalnost.

Ze Aristotel je menil, da govornik uspesno prepri¢a obCinstvo s svojim znaCajem, Ce
ima naslednje tri lastnosti:

- prakti¢no modrost (videz zdravega razuma: govornik zna natancno navesti
argumente za in proti, opise in pretekle izkusnje); poslusalci morajo dobiti vtis,
da se je govornik na govor dobro pripravil;

- vrlino (vtis odkritosti in resni¢nosti povedanega, vtis postenosti: govornik mora
poslusalcem povedati, da je nekaj koristno za nas vse skupaj (osebna
vkljucenost, npr. smo se ucili);

- izraza naklonjenost poslusalcem (vtis dobrohotnosti): govornik mora poudariti,
zakaj so informacije zanje pomembne in kaksne koristi bodo imeli, ¢e jih bodo
poznali in sprejeli. Tu moramo biti zlasti pozorni na prepric¢evalno mo¢ oglasov, ki
z retori¢nimi strategijami predvsem pridobivajo kupce. Le-te pa nimajo veliko
skupnega s celotno resnico o izdelku.

(Ucbenik, str. 55 - primer besedila brez uporabe etosa; str. 56 primer istega besedila
z uporabo etosa.)

(Ucbenik, str. 58 - primer, kako spregovorimo o sebi in ustvarimo vtis o svojih dobrih
znacajskih lastnostih.)

(Vaje v ucbeniku, str. 61-64; poudarek na etosu - prakti¢na modrost, vrling,
naklonjenost bralcem.)

4.2.3 LOGOS (Ucbenik, str. 65-90)

Ce sta etos in patos dopolnilni sredstvi prepri¢evanja, je logos najpomembnejse
sredstvo prepri¢evanja. Etos se uveljavlja najveckrat na zacetku govora, patos ima
pomembno vlogo na koncu, vsi ostali deli govora pa so namenjeni logosu.

Logos imenujemo logi¢ho oziroma razumsko dokazovanje ali utemeljevanje =
argumentacija. To so pravzaprav trditve in njihove utemeljitve, ki so nanizane v
urejenem zaporedju, in se zato poslusalcem zdijo razumske, smiselne, verjetne in
logi¢ne.

Pravimo, da govorec trditve argumentira oz. utemelji (logika).
Argumentacija poteka na dva hacina:

a) s primeri (resnicni in izmisljeni),

b) z entimemi = SILOGIZEM.




(Silogizem je sklepanje v retoriki in znanosti, ko iz dveh trditev - premis,
argumentov - izpeljemo tretjo trditev, ki ji pravimo sklep.)

4.2.3.1 Prepricujemo s primerom, zgledom, podobnostjo

Nek drug dogodek, oseba ali dejstvo nam sluzi kot prepricljiv argument za to, o
Cemer Zelimo sami prepricCati.

4.2.3.2 Silogizem (Uc¢benik, str. 67-69)

Silogizem je sklepanje v logiki in znanosti, ko iz dveh trditev (premis,
argumentov) izpeljemo tretjo (sklep). Glavno pravilo v takem sklepanju pravi, e
sta veljavni premisi, mora nujno biti veljaven tudi sklep:

VISTA PREMISA (splodno veljavna in sprejemljiva trditev)
NIZJA PREMISA (konkretna trditev oz. to, kar dokazujemo)
SKLEP (konkretna trditev)

Primer:

Vsi ulitelji so prijazni. - VISTA PREMISA
Ga. Brinovec je uciteljica. - NIZJA PREMISA
Ga. Brinovec je prijazna. - SKLEP

4.2.3.3 Retoricni silogizem = entimem (nepravi silogizem, nepopolni silogizem)
(Ucbenik, str. 67-69)

Entimem je nacin sklepanja v retoriki, kjer v sklopu trditev, ki so med sabo
logicno povezane, nekaj manjka. S tem na¢inom retori¢nega utemeljevanja
dokazujemo tako, da nam nhi potrebno vsega povedati, ker imajo poslusalci ze v
mislih tisto, kar smo zamolcali.

Primer:

1. Francelj je majhen, suh, neatletski moski.

2.

Tore):

Francelj ima ver.jetho manjvrednostni kompleks.

Razlaga: Pod Stevilko 2 smo sami uvedli naslednjo premiso: Vecina majhnih, suhih,
neatletskih moskih ima manjvrednostni kompleks.

Vendar pa moramo pri neizrecenih splosnih trditvah paziti, da bodo le-te nasim
sogovorcem razumljive, sicer nasa argumentacija z logosom ne bo delovala.



4.2.3.4 Jezikovni clenki (Ucbenik, str. 70-75)

Jezik je tisti, ki nam omogoca npr. povsem isto stvar prikazati z dveh razli¢nih
plati. Lepota in groza sta samo stvar nas samih in nasega lastnega jezika. Od nase
jezikovne spretnosti in znanja pa je odvisno, kako bomo druge o tem prepricali.
Jezikovni ¢lenki so pri tem lahko naSe mo¢no orozje.

Primeri:
Steklenica je ze na pol prazna. (Treba bo odpreti novo.)
Steklenica je Se na pol polna. (Ni Se treba odpreti nove)

Ura je osem. Pohitil
Ura je ze osem. Pohiti!
Ura je Sele osem. Nikamor se (Se) ne mudi.

Janez je malo delal. --> Ne bo mu uspelo (opraviti izpita).
Janez je malce delal. --> Uspelo mu bo (opraviti izpit).

Janez je delal eno uro. --> Uspelo mu bo.

--> Ne bo mu uspelo.
Janez je delal skoraj eno uro. --> Upelo mu bo.
Janez je delal le/samo eno uro. --> Ne bo mu uspelo.

Le/samo tretjina volilcev se je udelezila lokalnih volitev.
Kar/skoraj tretjina volilcev se je udelezila lokalnih volitev.

4.2.3.5 Predpostavka in implikacija (Ucbenik, str. 76-77)

4.2.3.5.1 Predpostavka (Ucbenik, str. 77-79)

Predpostavka je tihi, neizreceni del pogovora, ki ima minimalno skupno vrednost.
Temeljna raven predpostavljanja je, da moramo biti prepricani, da govorimo o istih
stvareh kot nas sogovorec in da uporabljeni izrazi in imena pomenijo isto vsem
udeleZzencem pogovora. Predpostavka je predpogoj, da do pogovora sploh pride.
Primer:

Ucenec na zaletku ure komentira: »Uciteljica je spet slabe volje.«

Predpostavka: Ze tudi prej je bila kdaj slabe volje.



4.2.3.5.2 Implikacija (Ucbenik, str. 79-81)

Implikacija je tihi, neizreceni del (po)govora, ki je posledica samega (po)govora. Gre
za to, da damo vedeti med vrsticami, kar pa vsak po svoje razume.

Implicirani, skriti pomen ima v retoriki precejsnjo vrednost. Gre za to, da ohranimo
nekaksen vmesni prostor in dajemo vtis, da so poslusalci sami prisli do doloenega
spoznanja, v resnici pa smo ga sami utirili.

Primer:

Miha: »Ej Janez, zakaj pa si se prijavil k retoriki?«

Janez: »Pri retoriki pa je zelo zanimivo...l«

4.2.3.6 Argumentacija (Ucbenik, str. 81-89)

Argumentacija je razumsko prepri¢evanje. V vsakdanjem Zivljenju moramo upostevati
tri osnovna pravila argumentacije:
<+ argumenti morajo biti sprejemljivi (mogocCi, verjetni, resnicni)

/7

< argumenti morajo biti umestni oz. relevantni (vsebinsko povezani s sklepom)

/7

< argumenti morajo biti zadostni (da vsebujejo dovolj dokazov, ki podpirajo

trditev)

Primeri:
1. V Laskem so pogoste CE so v Lagkem pogoste poplave in CE v

poplave. Ameriki divjajo orkani, POTEM uzZivanje
2. V Ameriki divjajo orkani. mesa v Sloveniji upada. --> Sklep je
Zato popolnoma heustrezen glede na premisi.
UZivanje mesa v Sloveniji
upada.

(Tu sta nesprejemljivi premisi.
Pravzaprav sta prevec posploseni.
Trditvi tako ne moreta veljati za
vse zenske. Sklep pa je, glede na
premisi, relevanten.

1. Vse Zenske hocejo biti moski.

2. Vse zenske hocejo biti najboljse na
svetu.

Zato

NajboljSe na svetu je biti moski.

1. Trava je rdeca.

2. Drevesa so sesalci.
Zato:

Orangutani so morski psi.

Ni¢ od tega ne drzi. To so le hipoteti¢ne
sodbe, mozne v paralelnih svetovih.
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IT. Nacrt in razporeditev vsebine (dispositio)

(Ucbenik, str. 91-102)

1. Uvod (exordium)

2. Pripoved (narratio)

3. Odmik (digressio, excursus) - heobvezni del
4. Utemeljitev (confirmatio)

5. Zakljucek - epilog (peroratio)

1. Uvod (EXORDIUM) (U&benik, str. 93—94)

V uvodu je najpomembneje, da govornik priteghe pozornost. Doseci mora, da ob¢instvo
postane haklonjeno njemu in vsebini. To pa doseze na ve¢ nainov:

1.1 Uvodno vprasanje
Govornik poslusalcem postavi eno ali ve¢ vprasanj, s katerimi se dotakne vsebine, lahko
pa tudi poslusalcevih izkusenj oz. Custev.

1.2 Uvodni paradoks
Paradoks = nepri¢akovan, neverjeten. Z uvodnim paradoksom Zzeli govornik poslusalce ali
sogovornike presenetiti.

1.3 Uvodna priprava
Lahko uporabimo nenavadno argumentacijo, vendar moramo paziti, da nas bo ob¢instvo
razumelo.

1.4 Uvodna zgodba

Govornik lahko uporabi kaksno anekdoto, konkretni primer, zgodbo ...

2. Pripoved (NARRATIO) (u¢benik, str. 94)

Govornik postreze z natancnim opisom - jasno, kratko, verjetno. Dogodek mora biti
opisan tako, da bodo poslusalci verjeli, da se je zares zgodilo. Paziti moramo na ¢asovno
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zaporedje. Za¢nemo s splosnim opisom in kon¢amo z dejanskim stanjem (konkretnim
opisom).

3. Odmik (DIGRESSIO, EXCURSUS) (u¢benik, str.95)

Tu gre za nekaksen lepotni dodatek, ko govornik Zeli sprostiti in razvedriti poslusalce. Za
odmik lahko uporabimo anekdoto. Sicer pa na tem mestu poudarimo skupni cilj, vizijo za
prihodnost.

4. Utemeljitev (CONFIRMATIO, RFUTATIO) (ubenik, str. 96)
Govornik predstavi pripravljene argumente. Pri tem mora upostevati najpomembnejSe
pravilo utemeljevanja: zaéne naj z MOCNIMI DOKAZI, nadaljuje naj s SIBKETSIMI
in svojo utemeljitev zakljuéi z ZELO MOCNIMI DOKAZI.

Uporabimo tudi zunanja in notranja sredstva prepricevanja, lahko se sklicujemo tudi
ha avtoriteto.

5. Zakljucek ali epilog (PERORATIO) (u¢benik, str. 96-98)

Govornik najprej povzame tisto, kar je povedal. Zakljuciti mora tako, da ga bodo
poslusalci dobro sprejeli. To pa lahko naredi na razli¢ne nacine:

5.1 Sklicevanje na avtoriteto
Lahko uporabimo misli spostovanih javnih osebnosti, lahko pa uporabimo tudi izjave |judi,
ki smo jih prebrali v revijah, slisali po televiziji, radiu ...

5.2 Prikaz ljudi, ki so v sporni zadevi prizadeti
Govornik konkretno prikaze skupino |judi, ki so v sporni zadevi prizadeti.

5.3 Prikaz neprijetnih dogodkov, ce se spor ali problem ne bo resil

5.4 Opis neprijetnosti, ki bi lahko prizadela ve¢ |judi v podobnih
polozajih, ce se spor ali problem ne bo resil

5.5 Oris pozitivnih sprememb, ki se bodo zgodile, ¢e se bo spor ali
problem resil

5.6 Zelja, poziv za prihodnost
Lahko uporabimo besede, kot so: zato predlagam ..., prepri¢an sem..., verjamem ...

(Ucbenik, str. 99-102 - vaje za analizo govora)
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III. Ubeseditev vsebine (ELOCUTIO)

R O RN e

/ "PREPRICLIIV Y
JEM :

(Ucbenik, str. 103-106)

1. Nacela jezikovnega sloga

1.1 Nacelo primernosti
Govornik mora jezikovni slog prilagoditi govornemu poloZaju in namenu sporocila
(drugace govorimo na poroki, pogrebu ...).

1.2 Nacelo pravilnosti
Govor mora upoStevati vel javno pravorecno normo: besedilo naj bo skladno s slovnicnimi
pravili.

1.3 Nacelo jasnosti
Govor mora biti za poslusalca razumljiv.

1.4 Nacelo natancnosti
Govornik mora natancno uporabljati besede. Posebej mora biti pozoren na pomenske
razlo¢ ke med glasovno podobnimi besedami.

1.5 Nacelo jedrnatosti
Izogibajmo se ponavljanju Ze predstavljenih dejstev.
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1.6 Nacelo zivosti
Govor mora biti nazoren in uéinkovit.

IV. Spomin - zapomniti si vsebino (MEMORTA)

(Ucbenik, str. 107-109)

1. Ali moramo govoriti na pamet?

Zapomniti si moramo, da je govorni nastop govorni nastop in ne bralnil Najbolj bo, ¢e na
list zapiSemo zgolj oporne toCke oz. gesla. Lahko si izdelamo tudi miselni vzorec.
Moramo pa imeti dovolj priloznosti, da bomo gledali poslusalce. Najbolje je, Ee v roki
drzimo manjsi list v velikosti lista iz malega Solskega zvezka. Na vsak nac¢in pa moramo
upostevati pravilo: na listu ni stavkov, so le posamezne besede, iztocCnice, ki nas
vodijo. Izjema so citati, ki jih lahko preberemo.

2. Mnemotehnika (U¢benik, str. 108-109)

Vsebino si zapomnimo tako, da jo povezemo z doloCenimi kraji ali to¢kami, ki jih zelo
dobro poznamo. Te tocke so tako v nasi ulici, hisi, sobi ali na nasem telesu. Pomembno je,
da ima govornik za vse govore ista oporisca.

g T A T

} Y NIT PRAVICNG
BOE? MATTAZA ! HE BOME
MIEKOLT ZMASGALT
PREOKSI 50 TOKRAT

. . ; . 1 T 4
FAMOCTILI NA GELL CHTLY s

(et
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V. URESNICEVANJE GOVORA oziroma NASTOP
(ACTIO, PRONUNTIATIO) (ubenik, str. 111-119)

1. Govornike vidimo, sliSimo in si o njih ustvarimo vtis
Poslusalci torej govornika vidijo, slisijo in dozivljajo. Zato naj bo pozoren na svoje telo,
glas in Custva.

2. Obvladajmo svoje telo

Pazimo na pomembne dejavnike, kot so glava, gibi rok in telesna drza. Najpomembneje pa
je, da se govornik zaveda, da mora vsak poslusalec, ceprav je eden izmed tisoCih,
verjeti, da govorimo le njemu. Zato je treba obcinstvo videti in ne samo gledati.

3. Glas

Za prepricljivost glasu mora govornik razviti naslednje govorne prvine:

3.1 Register

Je tonski poloZaj nasega glasu: nizek glas, srednje visok, visok glas. Tako bomo npr. visji
ton uporabili, kadar Zelimo koga navdusiti; kadar pa zelimo pokazati razo¢aranje, bomo
spregovorili z nizjim glasom.

3.2 Tempo (hitrost)

Primerna je tista hitrost, ki je poslusalci sploh ne opazijo. Bolj kot je poudarjena misel,
pocasnejsa je hitrost govora. Ce pa govorimo prepocasi, se pojavi velika nevarnost masil
ali tikov.

3.3 Poudarki (logicna funkcija)
Stavéni poudarek velikokrat spremeni pomen sporocila.

Nasa muca je véeraj v garazi skotila stiri mladice.
Nasa muca je véeraj v garazi skotila stiri mladice.

Nasa muca je v€eraj v garazi skotila Stiri mladice.
Nasa muca je v€eraj v garazi skotila stiri mladice.

3.4 Barva glasu

Na barvo glasu pravzaprav ne moremo vplivati, saj je odvisna od nasih ¢ustvenih
razpoloZenj in od starosti.
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PovzetKki iz Knjige RETORIKA: uvod v govornisko vesCino
Solsko leto: 2010/2011
3.5 Jakost
Tu gre za mo¢ govora.

3.6 Izgovorjava
Govornik se mora zavedati pomena Ciste in jashe izgovorjave, zato mora odpirati usta.
Se posebej pomembno je, da samoglasnike izgovarja Cisto in jasno, soglasnike pa trdno.

"WEM. DA NIC NE VEM."

"... drugi pa Se tega ne vedo, da ni¢ ne vedo.”

Pripravila: Dragica Brinovec; 08 PrimoZa Trubarja Lasko 16



